Produits structurés: innovation et transparence requis dans un contexte difficile

L'environnement de marché toujours complexe reste influencé par la faiblesse des rendements et des
taux d'intérét, nuls voire négatifs, et pese depuis un certain temps sur le secteur des produits
structurés. En cette période de baisse des rendements, la transparence et les colts jouent un réle
capital. L'ASPS s’est donné pour mission de promouvoir cette transparence. Pour dissiper les a priori et
les idées fausses, le Swiss Finance Institut a réalisé pour la premiére fois une étude compléte sur le
marché suisse. Conclusion : Les produits structurés connaissent une évolution positive et leurs colts
sont adéquats. L'objectif de cette newsletter est de vous fournir périodiquement des informations sur
les évolutions et tendances actuelles.

Dans le contexte de taux que nous connaissons aujourd’hui, les produits structurés offrent plus que
jamais des conditions intéressantes. L’ASPS entend continuer a soutenir et a faire connaftre ce
potentiel en s'appuyant largement sur le marché. Son objectif est de s'imposer encore davantage
comme association du secteur en vue d’accroftre son attrait et son efficacité. Le nouveau concept
d'adhésion adopté lors de I'assemblée des délégués de septembre met I'accent non seulement sur les
émetteurs, mais aussi sur le buy-side, y compris les banques, les gestionnaires de fortune et les
intermédiaires B2B ainsi que les partenaires de I'ensemble de la chaine de création de valeur produits
structurés.

L'ASPS centre son action sur le transfert de connaissances et I'information, de maniére simple,
compréhensible et compléte — sur tous les canaux. Elle a donc décidé de développer ses activités sur les
réseaux sociaux de maniere ciblée: un réseau actif sur Linkedin permet de rester en contact avec les
interlocuteurs pertinents; le compte Twitter fournit des informations en temps réel sur le secteur des
produits structurés. Rejoignez-nous et suivez-nous — et devenez un membre actif de la communauté
ASPS!

L'International Structured Products Forum 2015, qui s'est tenu a Lucerne en septembre, a offert des
possibilités d’échanges d'informations personnels et de dialogue entre les experts. Au programme:
discussion des tendances et évolutions du secteur dans |I'environnement suisse et international,
lancement de pistes de réflexion et élaboration de propositions de solutions au cours d’ateliers. Le
secteur aura l'occasion de se rencontrer en février prochain, lorsque le salon FINANZ'16 ouvrira ses
portes a Zurich pour sa deuxiéme édition, sous le mot d'ordre «Elargir les horizons».

Georg von Wattenwyl, président de I'’ASPS


https://www.linkedin.com/company/swiss-structured-products-association-sspa
https://twitter.com/svsp_sspa
https://www.linkedin.com/company/swiss-structured-products-association-sspa
https://twitter.com/svsp_sspa

Assemblée des délégués: adoption du nouveau concept d’adhésion et planification des outils de
formation pour Relationship Manager

L'assemblée des délégués de I'ASPS s’est tenue le 24 septembre. L'ASPS y a présenté les activités de
I'année passée et les perspectives pour 2016. Toutes les demandes ont été adoptées par les 18
membres. De méme qu’un nouveau concept d'adhésion visant a permettre a I'association de s'imposer
encore davantage comme association sectorielle en s'ouvrant de maniere ciblée.

En tant qu'association sectorielle au large ancrage couvrant I'intégralité de la chaine de valeur, I'ASPS
souhaite représenter tout le secteur et renforcer I'ensemble du marché de la finance. UN accent
particulier est mis sur le buy-side, avec les banques, les gestionnaires de fortune et les intermédiaires
B2B. L’affiliation a I’ASPS doit é&tre considérée comme un «label de qualité» offrant une plus-value.

Outils de simulation pour les Relationship Manager

A l'avenir, les Relationship Manager (RM) seront davantage informés sur les possibilités et avantages
des produits structurés comme produits de placement. Un outil sur mesure vise a aider les RM a saisir le
fonctionnement des produits structurés dans les portefeuilles clients et a expliquer systématiquement
les avantages d'un ajout de produits structurés. Il permet de simuler clairement différents portefeuilles
modeles et scénarios de marché et de mettre en lumiere le grand potentiel du recours systématique
aux produits structurés. Le lancement est prévu au premier trimestre.



International Structured Products Forum 2015

Cette année, la rencontre traditionnelle et appréciée par le secteur a eu lieu les 2 et 3 septembre a
Lucerne. Nouveauté: la manifestation a également servi de plateforme d’opinion et d'échange. En
accord et en étroite coopération avec I'organisateur SIX Structured Products, I’ASPS a élaboré
activement le programme, organisé des ateliers et invité des orateurs de premier ordre.

The SSPA is committed to the dissemination of information, clarity and transparency of structured
products. This includes making costs for investors more transparent. So as of the beginning of March,
all issuers will reject distributor fees. These cover all of the fees calculated by the issuer for structured
product issuance, including remuneration to partners. To enhance comparability, they will be listed as
a percentage of the nominal amount per year, with a holding period of 10 years assumed for products
of unlimited duration. The disclosure agreement for products issued from 1 March was adopted by the
SSPA together with the Swiss Bankers Association (SBA) in the new “Guidelines on informing investors
about structured products”, and has been recognized by the Swiss Financial Market Supervisory
Authority FINMA as a selfregulatory standard.

At the same time the SSPA is participating in the European Federation EUSIPA on the European debate
on cost transparency. The aim is to define a code approved by the regulatory investor authorities,
which is friendly and understandable and can be applied Europe-wide. The introduction of a
recognized Europe-wide code for the structured products, will make the industry one of the most
transparent areas of the financial markets.



Premiére étude représentative sur la performance, les colits et I'investissement pour le marché
suisse: des faits plutét que des suppositions
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Les performances, les colts et les possibilités de placement des produits structurés ont fait I'objet de
beaucoup de spéculations et de supputations. La premiére étude scientifique sur le marché suisse
apporte de la lumiere dans I'obscurité et dissipe des préjugés. Pour le compte de I’ASPS, le Swiss
Finance Institute a réalisé une étude qui permet la transparence sur la performance, les co(ts et les
possibilités de placement des produits structurés. Durant la période de I'étude, les produits structurés
ont évolué positivement a des co(ts appropriés.

La performance de 2008 a 2014 de 20 000 produits a été passée a la loupe, compte tenu de la crise
financiére et de la crise de la dette européenne. Pour obtenir des renseignements sur les colts des
produits structurés, les chercheurs ont étudié 7275 produits de 2012 & 2015. Selon |'analyse, ceux-ci
ont généré dans des conditions de marché normales, des rendements compris entre 5 et 15% par an.
Les résultats indiquent des Total Expense Ratios (TER) compris entre 0,3% et 1,7% par an, marge nette
ainsi que frais de production et de distribution compris.

Performance: de 2012 a 2014, 80% de produits structurés ou plus ont réalisé, dans des conditions de
marché normales, des rendements positifs et affiché des rendements médians moyens compris entre
5% et 15% par an.

Frais: conformément a I'étude, les colts pour les investisseurs en ce qui concerne I'émission des
produits structurés les plus populaires varient, suivant la catégorie de produits, entre 0,3% et 1,7% par
an. Les colts, indiqués sous la forme du Total Expense Ratio (TER)', correspondent a la marge nette
additionnée de tous les frais de production et de distribution. Pour la période avril 2012 a avril 2015,
les TER médians moyens arrondis sont les suivants:

Catégorie de Certificats Certlflcgts de Certificats Certificats Barrier Reverse
) protection du . .
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Investissements: les investisseurs suisses se montrent trés intéressés par les Barrier Reverse Convertibles
sur actions, les certificats Tracker et les certificats de protection du capital. L'étude englobe des études
de cas, qui ne se concentrent pas uniguement sur des perspectives de rendement éventuelles, mais qui
montrent aussi que les opinions des investisseurs sont déterminantes pour des décisions fondées
d’investir ou de ne pas investir. La décision prise en janvier par la Banque nationale suisse et I'annonce
faire au début de I'année par la Banque centrale européenne de mettre en ceuvre le programme de
I'assouplissement quantitatif dans la zone euro, ont ouvert des opportunités de placement, par
exemple dans des actions en EUR versant des dividendes élevés avec une déduction de 15% ou dans
des Barrier Reverse Convertibles avec barrieres basses et un coupon de 1 a 2%.

Georg von Wattenwyl, président de I’ASPS «Avec cette étude, nous avons encore progressé en matiére
de transparence et de clarté de produits structurés, deux caractéristiques en faveur desquelles I’ASPS
s'engage en permanence depuis des années. L'étude prouve scientifiguement que les produits
structurés constituent des possibilités d’'investissement efficaces.»

" Les auteurs désignent la différence entre le prix d'émission et le prix du marché des composants
comme Total Expense Ratio (TER). Les investisseurs sont ainsi informés correctement sur les co(ts des
produits structurés, sous une forme permettant des comparaisons avec des chiffres d’autres produits.
Cette valeur ne correspond cependant pas a la marge de I'émetteur attendue ou au total de la marge
de I'émetteur, frais de distribution et de structuration compris. Le bénéfice attendu de I'émetteur est
inférieur et peut uniquement étre défini a I'échéance du produit, car nombre des composantes de
colits peuvent uniquement étre fixées définitivement a ce moment; celles-ci peuvent méme étre plus
élevées que les TER indiqués dans cette étude. Sur les TER, établis dans I'étude, les émetteurs doivent
encore payer tous les colts pour la structuration (personnel, technologie, savoir), pour la
documentation (brochure), pour le financement (propre), pour la formation et le conseil des
investisseurs, pour la distribution (publicité, représentants), pour la Auflistung an der Borse, der prix
sur le second marché, etc.
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Couverture médiatique a I'égard de I'étude sur les produits structurés.



Going Social Media: lancement des activités Linkedin & Twitter

L'ASPS explore un nouveau territoire en développant ses activités sur les réseaux sociaux Linkedin et
Twitter. Désormais, les réseaux sociaux permettent aussi de diffuser des informations intéressantes et
des développements actuels a propos des produits structurés. Tenez-vous au courant sur les themes
actuels du secteur des produits structurés et des nouveaux développements, données et faits — suivez
I"’ASPS sur Twitter et rejoignez-nous sur Linkedin.
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Curieux de savoir ce que publie I’ASPS? Suivez-nous ici!
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Qu'est-ce qui se passe dans la communauté ASPS Linkedin? Découvrez-le ici!


https://twitter.com/svsp_sspa
https://www.linkedin.com/company/swiss-structured-products-association-sspa

Nouveaux membres de |I’ASPS: ITG RFQ-hub, Smarthouse Media, Bloomberg et Banque Pictet & Cie
SA

L'admission d’'ITG RFQ-hub, une plate-forme multivendeurs indépendante pour les produits Ex-change
Traded et OTC (Over-the-Counter) ainsi que de Smarthouse Media, un promoteur full-service
d'applications financiéres en ligne actif a I'échelle mondiale, de Bloomberg, une société internationale
spécialisée dans l'information économique et financiere, et de Banque Pictet & Cie SA I'un des
premiers gérants indépendants de fortune et d’actifs d’'Europe, constitue un nouveau pas en direction
d’une représentation aussi large que possible du secteur. ITG RFQ-hub a intégré I’ASPS le Ter ao(t,
Smarthouse Media, Bloomberg et Banque Pictet & Cie SA |le Ter octobre.

Jonathan LLamas, Senior Structured Products Business Developer chez ITG RFQ-hub, a propos de
I'adhésion a I'’ASPS: «Notre plateforme vise a canaliser les procédures transactionnelles conformes aux
exigences réglementaires tout en générant des données d'étude de marché innovantes grace a des
mesures statistiques. L'adhésion d'ITG RFQ-hub a I’ASPS souligne notre engagement en faveur de la
place financiere suisse. Dans le méme temps, nous sommes heureux de pouvoir profiter des prestations
de services de I'association.»

Andreas Grundwald, Managing Director de Smarthouse Media, commente I'adhésion de I'entreprise a
I’ASPS: «Ces dernieres années, Smarthouse Media s'est fait une place dans le domaine des produits
structurés grace a des concepts novateurs a la pointe de la technologie. En adhérant a I'association,
nous souhaitons apporter notre contribution a I'évolution du marché suisse. Nous voulons aussi
souligner par la notre engagement en faveur des produits structurés et de la place financiere suisse.»

Jose Ribas, Global Head of Derivatives chez Bloomberg, s’exprime a propos de I'adhésion a I’ASPS:
«Nos solutions fournissent des données, des informations et des analyses aux décideurs des différents
secteurs, au-dela de la finance. Les acteurs du marché des produits structurés utilisent nos solutions sur
I'ensemble du flux de travail y compris la structuration, la négociation, la tarification, le risque, les
garanties, la déclaration et de la trésorerie. Notre adhésion a I’ASPS refléte notre engagement a
I'égard des produits structurés et de la place financiére suisse. Par ailleurs, nous souhaitons contribuer
au développement du marché suisse.»

Julien Christin-Benoit, Head of Structured Products chez Banque Pictet & Cie SA, s'exprime a propos de
I'adhésion a I'ASPS: «Dans le cadre du développement de solutions sur mesure pour notre clienteéle,
nous considérons les produits structurés comme des opportunités de placement novatrices offrant un
potentiel de performance prometteur a colts raisonnables. Notre adhésion a I'’ASPS refléte ainsi notre
engagement de long terme a I'égard du marché suisse des produits structurés.»



FINANZ'16 - «Elargir les horizons»
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Les 3 et 4 février 2016, la seconde édition de FINANZ'16 - le salon commun pour les fonds et les
produits structurés — aura lieu au Kongresshaus de Zurich. Cette manifestation s'est d'ores et déja
établie comme la plus grande plateforme d'échange et d'information pour les investisseurs de Suisse.

Le nouveau format de ce salon offre aux investisseurs institutionnels et privés la possibilité de
s’entretenir avec des experts a propos de I'éventail complet de produits de placement modernes et
novateurs. Sous le mot d’ordre «Elargir les horizons», nombre de défis auxquels I'industrie de la
finance fait actuellement face seront débattus avec des orateurs originaires de Suisse et de I'étranger.

Etant donné la faiblesse persistante des taux d'intérét, on parle beaucoup de la pénurie de
placements. Il faut donc chercher de nouvelles possibilités de faire fructifier le capital inutilisé sans
prendre trop de risques. Par ailleurs, d’autres changements concernent les acteurs financiers suisses, et
notamment la refonte du droit du marché de la finance. Tous les prestataires financiers sont aux prises
avec la numérisation qui ne cesse de progresser et offre des possibilités supplémentaires de rester en
contact en permanence avec la clientele, de maniere plus simple ou plus sGre. Au vu de ces défis, les
acteurs du secteur de la finance ont tout intérét a élargir leurs horizons.

Réservez dés aujourd’hui la date début février 2016. Nous nous réjouissons d'ores et déja de vous
rencontrer sur le stand de |'association au Kongresshaus de Zurich.



