Transparenz und Aufkldrung
gerade in stiirmischen Zeiten
zentral fur Anleger

COVID 19 hat unser tagliches Leben in den vergangenen Monaten erheblich beein
Nusst — beruflich und privat. Unsere Industrien wurden, wie alle anderen auch, von der
Corona Krise getroffen — ohne Vorwarnung. Unmittelbar danach wurden wir mit Markt-
turbulenzen konfrontiert, wie wir sle noch nie zuvor erlebt haben. Die FTP und Striikiu-
rierte Produkte Branche wurde extrem herausgefordert und meisterte die Situation mit
viel Lngagement, Projessionalitat und Transparenz, um fir unsere Kunden tragf@hige
Anlageldsungen bieten zu kinnen.

Auch Anleger sind sich der aussergewdhnlichen Marktbedingungen bewusst und Kennen
sich bei den Produkten weitaus hesser aus ais dies noch 2008 der F'all war. Dies ist das
Frgebnis der umfassenden Bemiihungen unserer Branche in Bezug auf Aushildung und
Wissenstransfer. Natéirich wird COVID 19 das Verhallen der Anleger und damit unsere
Branche beeinflussen. Ich bin jedoch sehr zuversichtlich, dass Strukturierte Produkte
und TP die Bediirfnisse der Anleger in diesen herausfordernden Mdrkten erfiillen
Kdnnen,

Fs ist nach wie vor unser oberstes Ziel, den Anlegern transparente und leicht verstdndli-
che Informationen zur Verfigung zu stellen, auch oder gerade in solch herausfordernden
Zeiten. Der Relaunch unserer Website, die Neumuflage des Struki Buches und die geplan
te Awareness Campaign unterstreichen unser Bestreben, das Wissen der Anleger dber
Strukturierte Produkte kontinuierlich zu verbessern. Die Zeichen der Zeit zu erkennen,
um entsprechend handeln zu kénnen bedarf auch einer kontinuierlichen Ausbildung und
Wissensvermittlung, zu der auch der vorliegende Guide beitrigt, bei dessen Lekidre ich
Ihnen viel Vergniigen und spannende Finblicke wiinsche.

=

Markus Pfister

Prasident,

Swiss Structured Products Association,
SSPA



